naturblau™"

Die Werteagentur

Wertemodul 03

PEOPLE- PURPOSE-PROMOTION

PPP - Methode

Eines der grundlegenden Konzepte im Marketing, das
4P-Marketing-Mix-Modell von E. Jerome McCarthy, dient
als Leitfaden flr Unternehmen, um ihre Marketingstra-
tegien zu planen und umzusetzen. Die vier ,P"s stehen
jeweils fur vier Hauptelemente, die bei der Vermarktung
eines Produkts oder einer Dienstleistung bertcksichtigt
werden sollten: Product (Produktpolitik), Price (Preispo-
litik), Place (Distributionspolitik), Promotion (Kommuni-
kationspolitik). Das ist fiir Sie als Unternehmer:in nichts
Neues und auch wenn man es um weitere ,P"s, wie People
(Menschen), Process (Prozesse) und Physical Evidence
(physische Beweise) erweitert fehlt unserer Meinung nach
das allentscheidende ,P" in all diesen Grundannahmen:
Das P fur Purpose — den Sinn, den Zweck, den MehrWert
Ihres Unternehmens und lhrer Dienstleistungen. All die
konventionellen ,P"s und Faktoren sind in der sich immer
schneller wandelnden und komplexer werdenden (Wirt-
schafts-)Welt immer austauschbarer und beliebiger, wenn
es um die Unterscheidbarkeit und den Identitdtskern lhres

Unternehmens geht.

WAS?
WIE?

Modifiziertes naturblau+++ Golden Circle Modell nach Simon Sinek
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Modifiziertes naturblau+++ 4P Marketing-Mix-Modell nach Simon Sinek

Damit ist in der Folge auch die Frage nach dem ,Warum"
Ihrer Organisation relevant. Es geht um den Grund, die Mis-
sion, die Uberzeugung oder den Zweck, warum lhre Organi-
sation existiert oder warum Sie das tun, was Sie tun. Das
,Warum" driickt die tiefe Motivation aus und bildet das
Herzstiick in Simon Sineks Golden Circle Modell.

Indem wir die beiden Modelle des 4P- Marketing-Mix und
des Golden-Circle-Modells zur naturblau+++PPP-Methode
zusammenbringen, tragen wir damit dazu bei, dass Sie
eine klare und iberzeugende Botschaft lhrer Unterneh-
mens- und Markenwerte vermitteln und eine stérkere
Verbindung zu lhren Anspruchsgruppen herstellen konnen.
Diese Beziehung zielt auf die emotionale Ebene und intrin-
sische Mativation ab und schafft so eine starke Identitat

und Anziehungskraft.

Und wenn Sie wissen wollen, warum Sie das ausgerechnet
mit uns ausprobieren sollten, dann nehmen Sie gerne Kon-

takt mit uns auf.
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